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ativitdt freien Lauf. Diese spinnt sich
dann sofort weiter und ldsst in ihrem
Kopf erste Bilder entstehen, die nicht
nur weifle Wande fiillen, sondern einen
Raum zum Leben erwecken.

Entwicklungsstufen. Sophie hat
vor 20 Jahren Visual Merchandising
studiert und eine Ma-
lerausbildung absol-
viert. Die gebilirtige
Belgierin wollte im
Bereich Interior-De-

Ein Auto wird

Staging verkauft, das ist gang und gébe®,
erklart Sophie. ,,Der beste Vergleich ist
der Verkauf eines Gebrauchtwagens.
Den putzt man auch, bevor er angeboten
wird. Eine unsaubere und unaufgerdaum-
te Wohnung ist nicht ansprechend und
bietet wenig Raum fiir Vorstellung.”

Definitionssache. Beim Home
Staging wird eine Immobilie fiir den
Verkauf professionell aufbereitet. Die
Réume werden mit Leihmobeln ausge-
stattet und dekoriert, um eine méoglichst
groe Gruppe an potenziellen Kéaufern
zu begeistern. Durch eine individuel-
le Inszenierung sticht ein Objekt aus
der Masse hervor
und optimale Fotos
schaffen bereits bei
Verkaufsstart einen
idealen  Eindruck.
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tete sie auch in Inns-
bruck bis zu ihrer
Karenz als Filialleiterin von G-Star. Als
sie vor uiber 15 Jahren nach Tirol kam,
begann sie bereits, sich nebenberuflich
wieder vermehrt mit Interior-Design
auseinanderzusetzen, und machte vor
Kurzem den entscheidenden Schritt.

Back to Interior. ,Man richtet
meist bei verschiedenen Familienmit-
gliedern ein bisschen ein und beriit sie
allgemein bei der Inneneinrichtung®,
reflektiert die Interior-Designerin iiber
die Anfinge in Tirol. ,Diese leiten es
dann weiter und bewerben es miind-
lich. Bis mich vor zwei Jahren jemand
gefragt hat, warum ich das eigentlich
nicht beruflich machen wiirde.“ Nun
hat sich Sophie Barrezeele mit ihrer
Firma ,Nook Home Staging & Styling“
selbststandig gemacht. Sie wollte aber
nicht eine von vielen sein, die erneut
zu Inneneinrichtung berét, sondern di-
rekt in eine neue Kerbe schlagen.

Vorreiter. Das Konzept des Home
Stagings wurde bereits in den 1990er-
Jahren in den Vereinigten Staaten ent-
wickelt und gehort bei jedem Verkauf
eines Hauses dazu. ,In den USA wird
kein Haus ohne vorhergehendes Home

Sophie Barrezeele wirkt. Mobel und

Dekoration  bleiben
bis zum Verkauf in der Wohnung, die
dann leerstehend tibergeben wird.

Umdenken. ,Bei gewissen Woh-
nungen muss man einfach ein bisschen
nachhelfen. Wenn zum Beispiel eine
alte orangefarbene Kiiche aus den
1960er-Jahren drinnen ist, lohnt es
sich, die Fronten weify zu streichen
oder auszutauschen. -

© Sophie Barrezeele

T a =
_Sophie holt sich gerne Ideen aus Bﬁchernh\
! rne

123

TURSYSTEME ®

ODPLO

Turen-Schauraum

in VOMP

Holz mit Geschichte
neu interpretiert

Alpin Edition Tiren

MO bis FR 9.00 - 12.00 Uhr
und 13:30 - 18:00 Uhr
sowie nach personlicher Vereinbarung

Wippro Tiren-Schauraum, Au 41, 6134 Vomp
Tel.: +43 5242 22202 | E-Mail: vomp@wippro.at

WWW.Wippro.com




Wohnen

Dies erhoht den Wert einer Wohnung
nicht nur finanziell, sondern auch
emotional®, weify Sophie aus Erfah-
rung. Weshalb sie sich vor einem Jahr
endlich selbststindig gemacht hat und
nun das Konzept vermehrt nach Tirol
bringen mochte - auch um auch die
Annahme, dass eine Wohnung nur
aufgrund der hohen Nachfrage sowie-
so verkauft werde, zu andern.

Effektivitiit. In Tirol betreibt So-
phie das Home Staging aktuell vor
allem in Zusammenarbeit mit Immo-
bilienmaklern, die den Service buchen
und meist selbst dafiir aufkommen.
Denn beim Home Staging soll das Bes-
te aus einem Raum herausgeholt wer-
den. Neben Dimensionen werden vor
allem Atmosphire und ein Gefiihl von
Zuhause vermittelt,
so Sophie. Thr wer-
de da immer vollig
freie Hand gewéhrt.
Die Gestaltung
hilt sie dann eher
schlicht und nimmt
keine groben Ver-
dnderungen an den
Riumlichkeiten vor,
stimmt aber Einrich-
tung,  Materialien,
Farbe und Beleuch-
tung genauestens auf
das Objekt ab. ,Ziel ist es, in diesem
Fall Interessenten Proportionen sowie
mogliche Funktionen der einzelnen
Réume aufzuzeigen®, erklart Sophie.
Als Home Stager miisse man den
Raum so effektiv und einladend wie
moglich gestalten.

Ich gestalte alles
sehr personlich,
egal um welchen
Auftrag es sich
handelt.

Sophie Barrezeele

Breite Palette. Neben Home Staging
bietet Sophie auch Home-Styling an.
Hier gibt es viele unterschiedliche Fa-
cetten der Ausfiithrung. ,Viele kommen

zu mir und wollen lediglich ein paar
Ideen und Tipps, wie sie ihr Haus lie-
bevoller gestalten konnen, alles Weitere
machen sie selbst. Andere méchten ge-
meinsam shoppen gehen oder iiberlas-
sen iiberhaupt alles mir, von Auswahl
bis Aufbau. Wichtig ist mir, dass ich die
Gestaltung sehr personlich mache, egal
um welchen Auftrag es sich handelt®,
erklart uns Sophie. Thre Kunden sind
dabei nicht nur Privatpersonen, auch
Hoteliers, Store-Inhaber oder Arzte
kommen auf sie zu und méchten Bera-
tung zu einer neuen Inneneinrichtung.
,Das Tolle an meiner Arbeit ist auf je-
den Fall das Zusammenkommen mit so
unterschiedlichen Menschen®, strahlt
Sophie tiber beide Ohren.

Naturnah. Inspiration zum Staging
und Styling holt sich Sophie auf diver-
sen Online-Plattformen. Sie liebt es
aber - ganz altmodisch, wie sie sagt -,
in ihren Biichern zu schmokern. Auch
diverse Stoff-Samples animieren die
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Belgierin immer wieder zu
neuen Farb- und Stoff-
kombinationen. Sie berei-
tet fiir sich selbst ebenso
wie fir Kunden gerne so-
genannte Moodboards vor
- Stimmungstafeln, auf
denen sie Ideen in Form
von Bildern und Materia-
lien sammelt. Fir ein
Haus im Wald wahlt So-
phie beispielsweise leben-
dige Griin- oder warme
Brauntone, Holz ist dabei
oft ebenso zentraler Be-
standteil von Accessoires
wie alles, was naturver-
bunden ist. Bei einer mo-
dernen Wohnung in der
Stadt bleibt die Gestal-
tung meist sehr clean und
schlicht. Da Geschmacker
jedoch verschieden sind,
fragt Sophie vorher selbstverstiandlich
die Wiinsche der Kunden ab und ver-
bindet diese in der Umsetzung mit ih-
rem eigenen Vintage-Stil. -

Einzelstiicke einen Raum® s,
erst zu etwas Besonderem.

"

Machen Sie lhren Wohntraum wahr.

Mit der Hypo Tirol WohnVision.

www.hypotirol.com

T

HYPO TIROL BANK
Unsere Landesbank



Wohnen
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R&umen neues Leben ein.

Alte Freunde. Vintage ist fiir Sophie
ein wichtiges Thema, denn damit ver-
bunden ist auch das Upcycling, wie man
in ihren eigenen vier Wénden sieht. Lie-
bevoll arrangierte, teilweise selbst um-
gestaltete Elemente von Vintage- und
Second-Hand-Mérkten zieren Wohn-
und Essbereich. Hier
etwas absigen, da
etwas anmalen. So-
phie gestaltet Dinge
gerne um und wer-
kelt im Keller oder
Wohnzimmer  vor
sich hin. ,Auch nur
ein einziges Vinta-
ge-Stiick kann dem
Raum Charakter
verleihen®, schwarmt
sie und ihre Augen leuchten. ,Mobel
konnen sehr gut wiederverwertet wer-
den, es muss nicht alles immer neu sein.
Vor allem in unserer Zeit sollte - als Ge-
genbewegung zur Wegwerfgesellschaft
- Nachhaltigkeit ernst genommen wer-

PERSPEKTIVENWECHSEL.

Es muss nicht
1mmer alles
sofort neu
gekauft werden. zimmer

Sophie Barrezeele

Sophie haucht kahlen

den.“ Thre Design-
klassiker im  Ess-

beispiels-
weise, zwel originale
vom Architekten-
paar Charles und
Ray Eames designte Stithle aus den
1950er-Jahren, erfiillen Sophie nach
Jahren der Verwendung immer noch
mit Freude. Informationen und In-
puts zu ihrer Arbeit findet man auf der
Homepage www.nook-home.com.

Auf Sendung. Seit 3. April lauft auf
ProSieben Austria jeden Mittwoch um
21.15 Uhr die neue Interior-De-
sign-Show ,,Design Dream". Hier treten
sechs Interior-Designer im Wettbewerb
um den Titel ,bester Interior-Designer
Osterreichs® gegeneinander an. Sophie
war eine von zahlreichen Bewerbern, die
sich fiir die Teilnahme an dem fiir Oster-
reich vollig neuen Fernsehformat durch-
setzen konnten. In fiinf Episoden miis-
sen sie und ihre Konkurrenten ein reales
Wohnproblem innerhalb kiirzester Zeit
losen und gleichzeitig auf diverse An-
spriiche und Wiinsche eingehen. Mehr
durfte uns Sophie zum Zeitpunkt des
Interviews noch nicht verraten. Das gro-
Re Finale sehen wir dann am 8. Mai auf
ProSieben Austria. )
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ENTGELTLICHE EINSCHALTUNG

Immobilienprofis
mat Power

Peter Jenewein, der Geschiftsfiihrer der Firma Immobilienmanagement Jenewein,

legt grofien Wert auf die professionelle und zielorientierte Arbeit durch

sein bestens ausgebildetes Team voll mit geballter Frauenpower.

ger Erfahrung und einem sehr gu-

ten Netzwerk, die den Erfolg von
Peter Jenewein ausmacht. Bereits seit
Jahrzehnten ist der Firmeninhaber von
Immobilienmanagement Jenewein ein
kompetenter Ansprechpartner in al-
len Belangen der Immobilienbranche.
Gemeinsam mit seinem Team ist er fiir
eine professionelle, zielorientierte und
seriose Abwicklung bekannt.

E s ist die Mischung aus langjahri-

Kompetenz und Verantwortung.
Die Erfahrung eines erfolgreichen
Teams schafft Vertrauen. Beim Im-
mobilienmanagement Jenewein liegt
dieser Erfolg zum einen am ehrlichen
Interesse an den Geschéftspartnern
und zum anderen an der zielorientier-
ten, professionellen und erfolgreichen
Abwicklung von Immobilientrans-
aktionen im privaten und gewerbli-
chen Bereich. Die selbst auferlegten

Qualitéatskriterien reichen vom ersten
Kontakt mit dem Kunden iiber Immo-
bilienbewertung als Sachverstindige,
Erstellen von exklusiven Hochglanzex-
posés bis hin zur finalen Vertragsbe-
sprechung, Unterfertigung sowie per-
sonliche Ubergabe der Immobilie.

Direkter Kontakt. ,Das gegenseiti-
ge Vertrauen ist die Grundlage fiir eine

BN <ONTAKT

IMMOBILIEN-
MANAGEMENT
JENEWEIN

Eduard-Bodem-Gasse 8
6020 Innsbruck
Tel.: 0512 / 26 82 82
office@immobilien-jenewein.at
www.immobilien-jenewein.at
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gute und erfolgreiche Zusammenar-
beit®, erklart Peter Jenewein. Das Port-
folio bietet dabei neben klassischen
Immobilien jeder Grofie und Preislage
auch auflergewohnliche, luxuriose Ob-
jekte, die vom Firmeninhaber selbst
betreut werden. Gastronomie und Be-
herbergungsobjekte hat das Immobili-
enmanagement Jenewein genauso im
Repertoire. Fiir eine umfangreiche und
personliche Betreuung sorgt das hoch
qualifizierte Team, das - abgesehen
von Geschéftsfithrer Peter Jenewein —
lediglich aus Frauen besteht. Dass die-
se geballte Frauenpower direkt zum
Erfolg fihrt, zeigt sich beim Immobili-
enmanagement Jenewein ganz offen-
sichtlich. ,Es ist die Freude an der Be-
gegnung mit vielen wunderbaren
Menschen, die uns erfolgreich macht.
Und fiir diesen Erfolg bin ich sehr
dankbar®, weif} Peter Jenewein dies
auch zu schitzen. °



